IPAXCRISEIDUICORONAVIRUS N X0 X278 21111210 e

Views multimedia réinvente
I'immo, en version 4.0

L’agence marseillaise organise un salon de I'immobilier 100 % virtuel en juin

‘immobilier version 4.0,
L celui qui déploie réalité
virtuelle, 3D, innovations
diverses et variées, beaucoup
en parlent, peu s'en servent.
Mais la pandémie de Covid-19,
en renvoyant chacun chez soi,
pourrait bien avoir créé des op-
portunités de business pour les
fous de technologie. C'est en
tout cas le pari de Mehdi Ga-
cem. Patron de l'agence de mar-
keting spécialisée dans 'immo-
bilier Views multimedia, née a
Marseille, 10 salariés, deux
agences et 1,4 million d'euros
de chiffre d’affaires au comp-
teur, ce dernier a monté son
propre studio 3D en interne.
Une installation qui lui per-
met de proposer a ses clients
des outils ultra-pointus, tels
que la maquette orbitale (pour
visualiser 2 360° un projet d'édi-

"Derriére chaque
stand virtuel, il y aura
une vraie personne,
de10ha19h."

fice dans son futur environne-
ment), le cyclorama par drone
mélant photos et images de syn-
thése pour repérer en un coup
d’ceil les points d'intérét autour
d'un batiment), la visite vir-
tuelle...

Autant de techniques qu'il a
décidé de réunir lors d'un évé-
nement unigue en son genre,
une véritable premiére en
France: le Salon de I'immobi-
lier virtuel Marseille Provence
1 au 14 juin prochain sur le
site "www.jesuisproprio.im-
mo". "Cette idée, je 'avais en
téte depuis longtemps, raconte
Mehdi Gacem, la crise du Covid
ena fml une (’l'ldt'lll‘(‘ il répond

d

maines a peine."

Imaginez: connecté sur votre
ordinateur, vous pénétrez dans
un déme virtuel immense, au
look design et verdoyant. Ici et
la, des stands de promoteurs
immobiliers, comme dans un
vrai salon. Vous pouvez déam-
buler de I'un a l'autre, deman-
der de la documentation. Vous
pouvez d'un clic, atterrir dans
le pays d'Aix, examinant vu du
ciel un projet immobilier, puis
visitant, presque comme dans
un jeu vidéo, une maison ou un
appartement.

Pour cette premiére édition,
ouverte gratuitement au pu-
bllc, une ungmme d’ exposants
sur le

alap i
Nous l'avons monté dans un dé-
lai extrémement court, quatre se-

a signé, parmi
lesquels Cafpi, Eiffage immobi-

I s'installeront au mois de

lier, Novelist ou encore Coté
Sud) et bénéficieront d'un es-
pace de vente virtuel: promo-
teurs mais aussi courtiers, no-
taires... Pour un budget (2500 a
6000€ en fonction) bien infé-
rieur a ce que leur coute laloca-
tion d'un stand dans un événe-
ment physique.

Pour autant, pas question de
supprimer le facteur humain de
I'équation. "Nous sommes la
pour produire des outils, pas
pour nous substituer a un com-
mercial, un architecte... Bref
une personne qui connait son
produit, ajoute Mehdi Gacem
Derriere chaque stand virtuel, il
¥ aura une vraie personne, de
10ha 19h, pour accueillir les vi-
siteurs, partager de la documen-
tation, proposer des visio-confé-

Dans cette grande halle virtuelle, une vingtaine d’exposants
n le temps d'un salon de I'immobilier
en ligne imaginé par Mehdi Gacem. <
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rences..."

Avec cette proposition, le
chef d'entreprise espére attirer
au mois de juin un millier d'in-
ternautes, et s'est engagé a re-
verser pour chaque "entrée" 1€
a l'association Espoir au som-
met. Mais I'événement devrait
aussi lui offrir de la visibilité et
peut-étre de futurs contrats, y
compris la crise passée.

La 3D, représente aujour-
d’hui 70% de son activité face a
la communication classique,
une part qui n'a cessé d'aug-
menter ces derniéres années et
que la pandémie devrait encore
booster, estime le patron de
Views multimedia. Pas de
doute, a Marseille 'immobilier
4.0,atout de réel.

Marguerite DEGEZ

LA BOITE AIXOISE A2S LANCE UN TELEPHONE MAINS LIBRES

Plus besoin d’appuyer, le TM50 détecte
la main et déclenche tout de suite I'appel

1l y a les entreprises qui
avaient mis, contraintes et for-
cées, leur activité en sommeil
en attendant d'y voir un peu
plus clair. Puis il y a celles qui
ont identifié les nouveaux be-
soins a venir et la possibilité de
développer un nouveau busi-
ness. C'est le cas de la société
A2S, créée a Aix, il y a une di-
zaine d'années déja. "Protéger
les salariés et les citoyens est
plus que jamais une priorité,
rappelle Nicolas Sevestre, le co-
fondateur de 'entreprise. Les in-
dustriels et les établissements re-
cevant du public vont donc de-
voir s'adapter tres rapidement.”

Un téléphone

sans contact

Pour répondre a cette situa-
tion d'urgence, A2S, I'expert de
I'innovation technologique,
propose des solutions basées
sur la technologie sans contact.
Son nouveau téléphone mains
libres, le T™ 450, spécinlemem
concu pour limiter les risques
d'infections causés par le
contact dans les lieux publics,
s'inscrit dans cette démarche.
Encastré ou a poser, il est équi-
pé d'une cellule optoélectro-
nique (capteur infrarouge) qui
déclenche ou prend un appel a
la détection de la main de lutili-

Cet appareil & encastrer ou a poser fonctionne dés que I'on passe la
main devant. Simple et efficace et surtout sans contact. /eH070 0R

LES SALLES BLANCHES AUSSI

Faceala demande A2S pro]etle déja de développer plusieurs
full-duplex sans contact
pour équiper tous les lieux recevant du public (gares, aéro-
ports, hotels & restaurants, centres commerciaux, administra-
tion, musées, hdpitaux...) et les salles blanches (établissements
de santé, industrie agroalimentaire, industrie pharmaceuti-
que...). A suivre.

sateur. Pratique, simple et effi-
cace et relativement abordable!

La technologie sans contact
présente de nombreux avan-
tages quand il s'agit de passer
des communications d'urgence,
précise le patron. 1 s'agit d'une
solution simple et pérenne pour
éviter tout risque de contamina-
tion et s'adapte a tous les mi-
lieux, méme les plus difficiles (le
téléphone offre une protection
d'étanchéité 1P65)."

Créée en 2010, la société A2S
est le fruit de la rencontre de
deux spécialistes de la protec-
tion industrielle. Tous deux ex-
perts en sécurité des sites indus-
triels en France et a l'internatio-
nal, ils ont su créer une entre-
prise a leur image, focalisée sur
I'innovation et la performance.
La société a rapidement étendu
et diversifié, ses activités en
France pour répondre aux be-
soins de protection de I'indus-
trie, de la marine, des tunnels et
des mines. En quelques an-
nées, elle est ainsi devenue un
fourmsseur de premier plan de

C'est I'exemple d'une boite
qui, en période de confine-
ment, a di changer son fusil
d'épaule et recentrer son acti-
vité. Installée au Carburateur
(Marseille), cette jeune pousse
qui a fait du développement
des idées des autres, son fonds
de commerce, a réinventé son
business en donnant vie cette
fois-ci a ses propres projets.

Car si depuis quelques
jours, les téléphones ont re-
commencé a sonner... depuis
la mi-mars, toute I'équipe de
Dev-1d avait basculé en télétra-
vail. "Tous les projets qui de-
vaient démarrer a partir du
10 avril ont été annulés ou re-
portés, explique Julien Lescou-
lié, le cofondateur de cette
jeune tech marseillaise. Ce qui
fait que sur le mois d'avril, on
n'a méme pas réalisé 50 % du
chiffre d'affaires que l'on de-
vait faire. Du coup pour éviter
au maximum le chomage par-
tiel, on a lancé début avril un
hackathon interne. On a ainsi
demandé a l'équipe d'imaginer
le monde d'apres et les pro-
duits dont on va avoir besoin."

Et dajouter: "On a donc oc-
cupé les équipes a faire de la
R&D et concevoir des produits
comme Spacees par exemple.
Au final, on a sélectionné trois
produits. Le premier est sur le
soutien scolaire a distance qui
devrait sortir dans ['été. Le se-
cond, Spacees. Enfin, le troi-
sieme est Cabas & collect qui
vise a transformer tous les com-
merces en drive. Pas mal ont
commencé a le faire... Notre
market place donne un outil
aux commergants pour qu'ils
inventorient leurs stocks mais
aussi pour que l'on puisse pas-
ser commande le soir et qu'on
le récupere le lendemain. On
vacommencer a coder. Elle sor-
tira mi-juin.”

Alors a quoi ressemble Spa-

La team Spacees de Dev-1d qui compte une quarantaine de
collaborateurs et réalise un CA de 900 000 euros.

Dev-Id lance Spacees,
I'appli pour gerer les flux
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cees? "Dans le contexte actuel,
la principale préoccupation
des entreprises est la gestion
des flux de personnes dans les
locaux et l'application des nou-
velles régles d'occupation de
l'espace en entreprise, rappelle
Julien Lascoulié. Dans la préci-
pitation, le tableur ou la feuille
de présence papier ont été les so-
lutions adoptées. Mais cont-
ment rassurer un salarié, un
sous-traitant qui doit se rendre
dans un lieu de travail parta-
g6, lui garantir une distancia-
tion physique sécurisante
Bref, il va falloir réglemen-
ter, réguler les flux de fréquen-
tation, limiter les rencontres

"Rapidement ona
muté vers un start-up
studio interne."

JULIEN LESCOULIE, PATRON DEV-ID|

mais aussi favoriser le télétra-
vail autant que possible.
"Notre solution permet, a
chaque utilisateur, un booking
digital facile de chaque espace
(bureau individuel, opens-
pace, salle de détente, salle de
réunion, restaurant d'entrepri-
se...), présente le patron de
Dev-1d, en respectant la capaci-
té maximum d'accueil de cet es-
pace. Elle permet aussi a l'entre-
prise de vérifier en temps réel,
qui occupe ses locaux. Le télé-
travail ne va pas s'arréter avec
la période actuelle. Spacees va
permettre d'administrer tout
cela, de savoir qui est en télétra-
vail et qui est sur site mais aus-
si de pouvoir réserver une salle
de réunion ou une place a la
cantine. Lundi, on commence
a déployer chez NGE, qui va
faire le béta-testewr” .

mmvﬂn VAN LEDE

ET AussI
» MERCATO

Un nouveau président pour le Centre des jeunes dirigeants
Le CDJ Marseille change de président. L'association mar-
seillaise verra le 1" juillet prochain, Erwan Lamour, fondateur
dirigeant de la société Onera, succéder & Edouard Cailleau, pa-
tron de la société Coockpit. Imaginée comme "la boite a idées
créative voire parfois poil a gratter” de I'univers patronal, le
Centre des jeunes dirigeants de Marseille a fété ses 80 ans en
juin dernier. Quelques jours avant le passage de témoin, le 28
mai a partir de 19h, le CJD Marseille organisera aussi un événe-
ment inédit: sa premiére pléniére numérique consacrée au
match "économie vs écologie", au cours de laquelle le public
pourra voter sur le theme "Les bateaux de croisiére doivent-ils
disparaitre ?" au terme d’un débat sur les retol écono-
miques positives pour le territoire de cette filiére et son impact
sur I'environnement des quartiers riverains du port. Sujet sen-
sible s'il en est...

b ERRATUM

Christophe Daret et Christophe Pasiak, les associés a

l'origine de la Maison du savon de Marseille

Une erreur s'est glissée dans I'article intitulé "Cing nouvelles

bouﬂques pour la Maison du savon de Marsellle" paru ce jeudi
deLa s du réseau de

de c
tion pour les milieux mdusmels
difficiles. L'entreprise espére
désormais surfer sur ce nou-
veau créneau qui s'annonce
prometteur.
G.V.L.

l‘randllses La Maison du savon de Inarsellle, qui ouvrira cing
nouvelles boutiques au cours du mois de mai, sont deux asso-
ciés, Christophe Daret et Christophe Pasiak, et non Michel Assa-
dourian et Stephan Samuelian comme écrit. Ces derniers étant
des franchisés.




